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https://link.webropol.com/s/osaamisraketti

Valmennus on suunnattu Varsinais-Suomen alueen

- pk-yrittgjille ja heidan tyontekijoilleen, jotka haluavat kehittaa itseaan ja mahdollisuuksiaan
yrityksessaan ja tydelamassa seka

+ muutosvaiheessa oleville tydnantajille ja tyontekijoille, kuten yrityksesta luopuville ja yritysta

Jatkaville. Mukaan toivotaan myo6s uusiutuvan teollisuuden edustajia.

Valmennus koostuu Bootcampeista, verkkotreeneista tai Kehitysmoottorista, joiden avulla
kehitystoimintaa toteutetaan. Osallistujat voivat valita ohjelmasta itselleen sopivimmat osat
kohdista 1 - 4 (kts. seuraava sivu).

Valmennus jarjestetaan yhteistydssa Turun ammattikorkeakoulun ja Yrityssalon kanssa.
Valmennus toteutetaan Turun ammattikorkeakoulun ja Yrityssalon tiloissa seka verkossa.

Valmennus on osallistujille maksuton. Valmennus on de minimis -tuen alaista.

Lisatiedot:

Marita Nummi-Wikstrom, marita.nummi-wikstrom@turkuamk fi, p. 040 355 0171
Sari Asteljoki, sari.asteljoki@turkuamkfi, p. 044 907 5455
Jussi Jokiniemi, jussijokiniemi@yrityssalo.fi
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Valmennuksen hyodyt yrittajalle ja yritykselle:

o)

Opit ajankohtaisista
teemoista paljon uutta °

Opit tuottamaan asiakkaillesi arvoa
ja erottumaan kilpailijoista seka 5
tarkentamaan ansaintamalliasi

o Tt o ....... SPUTOTRTPELL A : Saat valmennuksesta
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8 | Liiketoiminnan uudistaja
-osaamismerkin

" R O : Kehitit liiketoimintaasi
N o . . O | yhdessa erialojen
g ' o yrittdjien kanssa
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asiakastarpeet ja . 4 ‘ EEStlcs)Erar:intaasi
kilpailevat tuotteet o Laajennat verkostoasi
Lot 7 eri alojen yritysten,
o ,,,,,,,,, Maaritat asiakaskohderyhmasi tydntekijoiden ja
) ja suunnittelet tehokkaita asiantuntijoiden kanssa

toimenpiteita juuri oikeille
asiakkaille



1. Oppimissopimus

Oppimissopimuksessa osallistujat kuvaavat oppimishistoriansa, nykytilansa, osaamisen
tavoitetilansa ja tekevat suunnitelman, jonka avulla he saavuttavat uutta osaamista.
Oppimissopimus on oppijan tydkalu oman osaamisensa kartoittamiseen ja lisaamiseen.

2. Bootcamp

Bootcampeissa osallistujat kertovat liiketoiminnastaan ja siihen liittyvista haasteista ja
kehittamistarpeistaan Oppimissopimusta hyodyntaen. Asiantuntijoiden ja muiden yrittajien
sparrauksen avulla osallistujien kehittamistarpeet tasmentyvat ja taman avulla luodaan lahtétilan
tarpeet kartoittava suunnitelma kaytannon kehittamistoimia varten.

3. Verkkotreenit

Verkkotreenien ajankohtaiset teemat lisdavat osallistujien osaamista eri alueilta ja taydentavat
Bootcampeissa ja Kehitysmoottoreissa opittua.

4. Kehitysmoottori-sparrausohjelma

Sparrausohjelman lahtokohtana on, etta osallistujat laativat realistisen suunnitelman yritysten
liiketoiminnan uudistamiseen ja voivat suunnitelman avulla kaynnistaa uudistamistoimenpiteet.
Kokonaisvaltainen uudistaminen tekee yrityksesta ketteran toimijan, joka mahdollistaa jatkossa
nopean reagoinnin markkinamuutoksiin ja startin uusiin liketoimintamahdollisuuksiin. Uudistus
avaa ovia uusille markkina-alueille ja uusille asiakassegmenteille. Onnistuessaan se muuttaa
aikaisemmat toimintatavat tehokkaammiksi, parantaa asiakaskokemusta ja vahvistaa yrityksen
asemaa markkinoilla.

. Tekodly

Taloudellinen suunnittelu

Markkinointi ja myyntivalmennus

Kehitysmoottori
-sparrausohjelma

Kansainvalistyminen



2024
Syyskuu

Ma 2.9. klo 16-19

Ti10.9. klo 14-16
To 12.9. klo 13-16

Ti17.9. klo 14-18

Lokakuu
Ti1.10. klo 13-16

Ti 8.10. klo 14-18

Ma 21.10. klo 13-16

To 31.10. klo 14-18

Marraskuu

Valmennuksen Kick off
-tilaisuus

Vapaaehtoinen verkkotreeni
Oppimissopimuksen
tekemisesta

Verkkotreeni 1. Tekoaly

- asiakastarpeet ja
toimintaymparistd

Bootcamp

Verkkotreeni 2: Taloudellinen
suunnittelu

Bootcamp

Verkkotreeni 3
Markkinoinnin ja myynnin
valmennus. Myynnin
kehittaminen yrityksen
kilpailuvaltiksi.

Bootcamp

Kehitysmoottori 1, viikot 45 - 48. Bootcampeissa ja
verkkotreeneissd kehitetyn roadmapin jatkokehittely ja

kRokeilut.

Ti 511

Ti12.11.

Ti19.11.

Ti 26.11.

Pidatamme oikeuden muutoksiin.

1. Uudet markkinat
ja kohderyhmat,
liiketoimintakonsepti

2. Myynti ja markkinointi
digitaalisessa ajassa

3. Kestava kehitys ja vihrea
siirtyma

4. Teknologian ja datan
hydédyntaminen

2025

Tammikuu
Ti14.1. klo 14-18
Ti21.1. klo 13-16

Helmikuu
Ti 4.2. klo 14-18
To 13.2. klo 13-16

Maaliskuu
Ti11.3. klo 14-18
Ke 26.3. klo 13-16

Bootcamp

Verkkotreeni 4: Innovaatioiden
tuottaminen ja IPR

Bootcamp

Verkkotreeni 5: Kansainvalistyminen

Bootcamp

Verkkotreeni 6: Kestava
liiketoiminta

Maalis-Huhtikuu

Kehitysmoottori 2, viikot 12 - 16. Bootcampeissa ja
verkRotreeneissd kehitetyn roadmapin jatkokehittely ja

kokeilut.
Ti18.3.

Ti1.4.

Ti 8.4.

Ti15.4.

Huhtikuu

Ti 22.4. klo 14-18

To 24.4. klo 13-16

Toukokuu
Ti13.5. klo 13-16

1. Uudet markkinat ja kohderyhmat,
liiketoimintakonsepti

2. Myynti ja markkinointi
digitaalisessa ajassa

3. Kestava kehitys ja vihrea siirtyma

4. Teknologian ja datan
hyddyntaminen

Bootcamp EXTRA (jos tarvitaan).
Sisaltd muovautuu kussakin
Bootcampissa osallistujien
esittamien teemojen, kehitys-
ideoiden ja haasteiden mukaan.

Verkkotreeni 7. Omistajanvaihdos

Verkkotreeni 8: Aihe osallistujien
tarpeiden mukaan. Valmennuksen
paatostilaisuus.



	Button 2: 


